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TEN & PERCENT

‘Familie’-acteur
Yann{ Bourguignon

«Groteslok
uitbudget
gaatnaar
sterkedrank»

Acteur Yanni Bourguignon (23), dieal
meer dan vier jaar gestalte geeft aan
Cédric Van de Caveye in de VIM-soap
‘Familie’,laatinzijn portemonnee én
zijnziel kijken.

Welkefinanciéleleshebje geleerd
vanje ouders?

«Dat je geld maar één keer kunt
uitgeven. Omdatik niet merkgebon-
den ben, koop ik meestal wat in
promotie staat. Mijn ouders deden
datvroeger ook altijd. Om de zoveel
weken veranderikvan zeep of
deodorant, afhankelijk van wat er te
hamsteren valt.»

Waarstopjijjespaarcentenin?
dkzou er meer mee bezigmoeten
zijn, maarik beleg een klein deel van

Bitcoin en Ethereum. De ene maand
ijn ze sterk gestegen en denkik: ‘Shit,
ikhad ze moeten verkopen'’. En de
andere maand zijn mijn cryptocoins
dan weer geen stuiver meer waard.»

Inwelke passiesinvesteerje geld?
«Een grote hap van mijn budget gaat
naar restaurants. Daarnaast spoel ik
de maaltijd graag door met een goed
glas. Verder ben ik een verzamelaar
van sterkedranken. Whisky of wijn
koop ik liever van een premiummerk
dan datikmezelflaat foppen met de
aanschaf van ‘chiteau migraine’.»

Zorgjevoor een extraappeltje voor
dedorst?

«Alszelfstandige is het een must om al
opjonge leeftijd aan de herfst van je
leven te denken. Van pensioensparen
over langetermijnsparen tot het Vrij
Aanvullend Pensioen voor Zelfstandi-
gen (VAPZ) en een Individuele
Pensioentoezegging (IPT): ik doe het
allemaal. Zowil ik een financiéle
terugval vermijden en - ook op mijn
oude dag - ongestoord blijven
genieten.»

Hebje ooit een financiéle misstap
gezetenwelkelestrokje daaruit?
«Toen mijn zus een auto kocht, was ik
zestien en kreeg ik haar afgedankte
Vespa. Die was helaas niet macho
genoeg om op school mee te arrive-
ren. Ikheb dan een brommer gekocht
van een minder kwalitatief merk. Hij
zager cooler uit. Maar ik heb me
blauw betaald aan herstellingen,
‘want die bromfiets marcheerde meer
niétdanwél.»

Samenstelling: Dennis Guilliams
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Jehebt

inwijnkli ijker daneen

Kklassieke fondsenportefeuille?

Samenmet dri ji duik
deri van

temooiomwaar tezijn,danishetdat
estal ook.» FEMKE DE

ver de populariteit van wijn be-
taat niet vij

ONZEEXPERTS VERKLAPPEN HOEBELEGGEN

«De juiste

vergaren. Frankrijk, waar de meeste
premiumwijnen van omen, isons
buurland, maar ook Italié en Spanje
bevinden zich dichtbij
Toch hoeven we ons niet meteen rijk te
rekenen. Volgens de analisten van

gens sommelier Sepideh Sedaghatnia re-
«Hetoogstjaaris van invloed op de waarde,
netals het aantal zonne-uren, de neerslag,
de temperatuur, het moment van de oogst,
de ligging en bodem van de wijngaard en
Bloomberg is wijn pas na tien jaar dergelijke. Datvergtvakkennisen een con-
winstgevend en kan de waardestevig stante monitoring van de koers (bijvoor-
iswatvoorde viadeLiv-ex Fine

2018 werd er

293 miljoen hectoliter verzet.
Met een consumptie van 32 li-
ter per inwoner nemen we als
bourgondische Belgen de vijf-
de positie in bij de grootste
wijndrinkers ter wereld. Niet
alleen om te consumeren,
maar ook als beleggingspro-
ductfloreertwijnal even. De we-
reld produceert immers voldoen-
de wijn, maar veel te weinig
premiumwijnen, terwijl de vraag naar
kwaliteit net stijgt.
Voor freelance wijnconsulent Tom Haes
Klinkt datvertrouwd in de oren. «Belgié
heeft een grote middenklasse die
middelen beschikbaar heeft voor
luxegoederen. Zij hebben vaak geinves-

geldt,voordeandere | de Wine Market journal of Bordoverview).»
neteen ﬂop Investeerdusalleenmeteen | «Ookde productie s bepalend: hoe
budget datje kan missen», zegt Tom Haes. | kleiner hettotale volume, hoe waardevol-
X ler het wordtalsje zo'n fles op de kop kunt
Waardebepaling tikken. Tot slot kan nietalleen de inhoud,
«Alsjewij jeper | maarookdever

definitie aan het beleggen, aangezien be- | stijgen. Baron Philippe de Rothschild
waarwijn een intrinsiek verbeteringspo- | vraagtsinds de Tweede Wereldoorlogelk
tentieel heeft tegenover drinkwijny, vult | jaaraan een bekende kunstenaarom een
Haes nog aan. Hoe ouder wijn wordt, hoe | i i
meer hij dus waard kan zijn. Al moet je vol-

voor
Onder meer Salvador Dali, joan Mird,
AndyWarhol, Keith Haring en Karel Appel
passeerden o de revue.»

Omje niet te verliezen in roekeloze
beviiegingen of wilde uitspattingen, is het
volgens aankoper Danny Cardon van
Belgium Wine Watchers cruciaal om een

«Verkopendoejeals
dewijnenopdronk
zijn.Jekuntdattesten

teerd in gigantisc
beschouwen die investeringals een
appeltje voor de dorst voor de volgende
generatie. Bovendien is Belgi
uitvalsbasis om exclusieve

SEPIDEH
SEDAGHATNIA

werkte als sommelier van‘t Zilte**
(Antwerpen), werd uitgeroepen tot

Sommelier van het Jaar door Gault&Millau
enruntsinds 2015 haar eigen wijnrestau-
ranten-bar Divin by Sepi (Antwerpen).
Zeisookactiefals wijnconsulenteen

-auteur.
www.divinbysepi.be

doorzelfeenfleste
ofaftegaan wijnmet het oogmerkom uiteindelijk te
= . drinken, wil je sowieso verkopen of moet
opdemeningvan ereenwisselwerking tussen beide
bestaan? Zo kan je erover nadenken om
consumenten, twee kistjes van een bepaalde wijn in te
23 kopen en naenkele jaren eentje door te
wijnverzamelaars e vsoresororonielsie
en || . Zodraaije

i brealceven, maar hebje wel gratisen

lekker gedronken.»

SEPIDEH SEDAGHATNIA

Vier vuistregelsvanSepideh
SedaghatniaenDanny Cardon

verdiepeninwijn.
Boekwijnworkshops, doeresearch,
lees specifieke wijnblogs,-maga-

e jaarga
jio’'s enminimaliseerje

ico.
Uiteraard kan je op zoek gaan naar
zines en -boeken, volg bepaalde deopkomende namen, maar trends
sommeliersopdevoeteninformeer  vallen moeilijker te voorspellen.
jeover buurt.Zo Cooldl uit Oostenrijk
ontwikkel jemeerfeeling. enDuitsland of special cask it
Californié doen bijvoorbeeld hun

Garandeer deveilighei p voorlopig
j i by kt. Beter

aﬂnlegl éénflesPetrusvan 2.000 euro
Bewaarje liggendinstabiele p Is zek
orginje kelder realiseren, dan
onstante je di te
lempeva(uurrond 12°Ceneen splitsen.

vochtigheid tussen 60280 %.
Verder moetde ruimte vrijzijnvan
trillingen, lichten geuren. Laat je
inboedel ook verzekeren tegen
diefstal of brand. Een alternatief
) voor eenwijnkelderis een wijnkast
waarin deklimatologische
omstandigheden perfectin balans
zijn, al geniet een kelderaltijd de
voorkeur.

Probeerzo dichtmogelijk bij

debronintekopen.

Hoemeer tussenpartijen,
hoe duurderjeflesinaankoopen

hoe langer ze moetliggen om winst
opteleveren.

CARDON

werktalvijftienjaarals hoofdaankopervoor
BelgiumWine Watchers, gespecialiseerdin
ivéwij ‘eldzat

bordeauxen bourgognes worden naauthen-
tificatie en taxatie viade winkel en webshop
opnieuwverkocht. BestWine Auctions van
BelgiumWineWatchers s hetveilingplat-

formwaar particulieren hun wijnen
kunnen aanbieden.
www.belgiumwine-
watchers.com

IN WIJNEENSUCCES WORDT

Importeurs
kennen IS cruciaa

Toch

eentikkeltje manischer te werk, lacht
Sepideh Sedaghatnia. «Sommige mensen
willenvan een bepaalde wijn alle jaargan-
gen kopen, anderen kiezen ervoor om
telkens de absolute topwijn van dat jaar -
die bijvoorbeeld de topscore 100/100 kreeg
van hetwijnplatform Parker - te verzame-
len. Bied je zo'n volledige collectie aan, dan
kan je dankzij het unieke Karakter meteen
hooginzetten bij verkoop.»

Kopen zonder proeven?

Een echt begin maak je als leek pas door een
expert in de arm te nemen. Tom Haes raadt
zelfs aan om binnen je eigen netwerk op
zoek te gaan naar colleg

«Omdatdegangbareen
accurate marktpr jzen
geengehei

der. Bewaar de flessen trouwens altijd in de
igi i houten ki

inze geleverd werden.»
Albestaat de kunstervroegof laatin om de

vooreengoede
wijnadviseur,zouje
kunnenstellendatzo
iemandzichzelf
terugbetaalt»

TOMHAES

positieve

die mee willen investeren in oude wijnen.
«Zo maak je je koopkracht wat groter en
wordtde commissievan een expert gedeeld.
Omdat de gangbare en accurate marktprij-
zen geen geheimen kennen voor een goede
wijnadviseur, zou je kunnen stellen dat zo
iemand zichzelf terugbetaalt»

Een andere optie is volgens Danny Cardon
omelke lente te investeren in Bordeaux

Kritieken van gm(e recensieplatformen

als Robert Parker, zodat je fles in waarde

stijgt

Wat bij het voorbeeld van zowel Danny

Cardon als Tom Haes opvalt, is dat het

verkoopproces enormselectief verloopt via
Deg

wijn of
particulier, hetliefst wanneer die zijn piek
bereikt. Doe je dat vroeger, daniskeer je
een deel van de winst te mislopen. Ben je te
laat, dan lijd je verlies. «Verkopen doejeals
dewijnen op dronkzijn. Je kuntdit testen
doorzelfeens een fles te openen — maar
danslurpjevan je eigen marge — of af te
gaanop de persoonlijke mening van
consumenten op Vivino, wijnverzamelaars
op Cellartrackeren befaamde wijnjourna-
listen als Robert Parker, Jancis Robinson of
Stephen Tanzer.»

Danny Cardon vultaan: «Maakeen
vergelijking met aangeboden prijzen
viawine-searcher en de behaalde prijzen
oponline veilingen zoals Sotheby’s, Chris-
ty’s Winefields of ons eigenste Best Wine
Auctions.» Door corona is de wijnhandel

eenrecht
nenwerken standaard met

plaatst, watrisico's
naar ich «Mocht

Primeur.

«Hetoogstjaarisvan
invioedopdewaarde,
netalshetaantal

allomnes Slechts een handvo] lmporteurs
ma af
turenvervolzens cen mail naar hun beste
Klanten,die dan per fles kunnen inteke-
nen.«Op zo'n lijstkom je me(mm:narn weet

blijken dater bij ons een valse fles
door de mazen van het net is geslopen
dan nemen wij onze verantwoorde-
lijlcheidy, zegt Cardon. «Enkel op die

Haes. Je moet
enal hehourlukwathebbenmgekochlom

uren,deneerslag,de
temperatuur, het
momentvandeoogst,
deliggingendebodem
vandewijngaard»

SEPIDEH SEDAGHATNIA

koopsysteem wordt de nog onafgewerkte
oogst eerst gereserveerd door de wereld-
wijde importeurs om in een volgende fase
aande wijnliefhebber aangeboden te
worden. Op die manier koop e dus
speculatiefin, zonder te proeven. Je krijgt
defles pas twee jaar na dato geleverd,
aangezien deze wijnen gemiddeld nog 12
tot 18 maanden op barriques moeten
lageren om verder te verfijnen en uiteinde-
lijk nog gebotteld te worden. Tegen hun

TOMHAES

werktalsfreelance sommelierin
toprestaurantsen op zelfstandige
basis ookals wijnconsulent voor wie
oude enexclusieve wijnen (meteen
bijzondere focus op Bourgogne of Italié)
wilkopen of verkopen. Zijn rol varieert
van kelderbeheer totaankoop-

dvies.
www.dewijnkeldervantom.be

ijnen.
Vergelijkhet met de jacht op een topwerk
van een gevestigde kunstenaar. Het s niet
omdatje het geld voor het kunstwerkop
tafel legt datjij daarom de nieuwe eigenaar
wordts

Voordetoekomst

Wie investeert, wil dat zijn of haar geld
werkt. Dat is bij een natuurlijk product als
wijn niet anders. Aangezien jij als eigenaar

oor je
collectie, zorg je er het best voor dat ze in
perfecte staat blijft, adviseert Sepideh
Sedaghatnia. «Dat doe je door in een
optimale bewaring te voorzien -
eeneigen kelder, een gehuurde op-
slagplaatsviabijvoorbeeld Vindo-

me of een klimatologische
wijnkast. Door de flessen in
plastic folie te wikkelen hou je

het etiket in onberispelijke

staat, ook in een vochtige kel-

manter kan er sprake zijn van
en It

wasovens [N 53

wijnen
tippen
onze
experts?

Voorbeeldenvan
wijnen diein waarde
stijgen komen uitde
Franse wijnstreken
Bordeaux (Chateau
Mouton Rothschild,
Petrus) en Bourgogne
(Domainedela
Romanée Conti,
Corton Charlemagne
Coche-Dury),
Champagne (Salon,
Krug) en wijnen uit de
Rhonevallei. Andere
goedebeleggings-
objectenzijnde
Italiaanse’super-
tuscans'uitToscane
(Sassicaia), de barolo's
enbarbaresco’s it
Pigmonte, samen met
detoppers it Spanje
(VegaSicilia).

«Jemoetdejuiste
importeurskennenenal
behoorlijkwathebben
ingekochtomkanstemaken
opdeexclusieve wijnen.»

TOMHAES



